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So profitieren Stadtwerke vom Boom
der Elektromobilitat



FORDERUNG MITNEHMEN

9000 Euro Férderung fur ein rein elektrisches
Auto, bis zu 6750 Euro fur ein Plug-In-Hybrid:
Mit diesen Zuschussen férdert die Bundes-
regierung im Rahmen ihres Konjunkturpakets
seit Sommer 2020 gezielt den Absatz von
Elektroautos in Deutschland.

Mit Erfolg: Seitdem sind bereits mehr als
100.000 Antrage auf Forderung beim
zustandigen Bundesamt fur Wirtschaft und
Ausfuhrkontrolle (BAFA) eingegangen, der
Anteil der Elektroautos an den gesamten Pkw-
Neuzulassungen in Deutschland hat sich
innerhalb eines Jahres mehr als

verdreifacht.

Doch je mehr Elektroautos zugelassen
werden, desto klarer wird: Es gibt zu wenige
Ladesaulen, in Deutschland!

Deshalb hat der Staat eine zusatzliche
Forderung beschlossen: Seit dem 24. No-
vember erhalten Kaufer in Deutschland eine
staatliche Pramie von 900 Euro, wenn sie
Wallboxen an ihren Wohngebauden an-
bringen. Das Geld kdnnen sie bei der
Kreditanstalt fur Wiederaufbau (Kf\W) seit dem
24. November 2020 uber ein

Online-Portal beantragen. Welche Modelle
gefordert werden und was beim Antrag

zu beachten ist, hat die KfW auf ihrer
Internetseite zusammengefasst.
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DIE WICHTIGSTEN
VORAUSSETZUNG
FUR DIE FORDERU

EN
NG:

1.Die Ladestation muss uber

eine Normalladeleistung von

maximal 11 kW verflugen.

2.Der Strom muss zu 100

Prozent aus erneuerbaren

Energien kommen.

3.Die Ladestation muss

intelligent und steuerbar

sein.

4.Der Zuschuss betragt

pauschal 900 Euro pro

Ladepunkt. Er kann auch fur

mehrere Ladepunkte
beantragt werden.
5.Die Gesamtkosten der
MaBnhahme mussen
mindestens 900 Euro

betragen.
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https://www.kfw.de/inlandsfoerderung/Privatpersonen/Bestehende-Immobilie/F%C3%B6rderprodukte/Ladestationen-f%C3%BCr-Elektroautos-Wohngeb%C3%A4ude-(440)/

NACHFRAGE NACH E-AUTOS STEIGT

"Die Nachfrage nach Elektroautos und
Ladesaulen wird jetzt rasant steigen und den
Wandel der Mobilitat vorantreiben. Eine
Chance, die sich Stadtwerke und
Energieversorger nicht entgehen lassen
sollten”, sagt Markus Reinhardt,
Geschaftsfuhrer der Vattenfall Smarter Living
GmbH. Denn im Zuge der Férderung wird es
auch fur Privatkunden immer erschwinglicher,
auf Elektromobilitat umzusteigen.
,Zahlreiche Kunden, die bislang nur mit dem
Gedanken gespielt haben, werden sich nun
spontan entscheiden. Die Kopplung der
Forderung an grunen Strom bietet
Stadtwerken mehr denn je die Chance, dem
Kunden aus einer Hand die passende Lésung
anzubieten®, so Reinhardt.

Um in den Genuss der Forderung zu kommen,
mussen Kaufer der Wallbox namlich auch die
Installation durch einen Fachbetrieb und

den Bezug von Okostrom, ggfs. auch durch
eigene Photovoltaikanlagen, nachweisen.

Diesen kompletten Prozess kann VLINK uber
eine digitale integrierte Whitelabel-
Plattform fur Stadtwerke und
Energieversorger abbilden - vom ersten
Kundenkontakt bis hin zur Beauftragung des
Fachpartners.

Ubrigens: Das Klimaschutzprogramm der
Bundesregierung sieht vor, dass die Zahl der
Elektroautos bis zum Jahr 2030 auf rund 10
Millionen steigen soll - ein Markt mit Zukunft.
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IHR DIREKTER
KONTAKT:

https://info.vlink.com/

elektromobilitaet/
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https://info.vlink.com/elektromobilitaet/

CHANCEN FUR STADTWERKE

JETZT
KOMPLETTLOSUNG
FUR LADESAULEN
INNERHALB WENIGER
TAGE ANBIETEN

Uber digitale Plattformen kénnen Stadtwerke und Energieversorger

ihren Kunden einen schnellen und unkomplizierten Einstieg in
Erneuerbare Energien ermdéglichen und zum Beispiel beim Verkauf von
geforderten Ladesaulen gleich auch neue Okostrom-Kunden gewinnen.

Die Entwicklung und Implementierung in den eigenen Online-Auftritt
mussen sie aber nicht selbst ubernehmen!

Mit der White-Label-Plattform VLINK sind Stadtwerke innerhalb weniger
Tage startklar, um Ihren Kunden die passenden Losungen anzubieten. Die
digitalen Vertriebsprozesse haben sie dank VLINK jederzeit im Griff.
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e Erwerb von staatlich geférderten Wallbox-Modellen zu
gunstigen Konditionen”

e optional Zugriff auf ein bundesweit verfiugbares und
zertifiziertes Partner- und Handwerker-Netzwerk mit
zugesicherten Reaktionszeiten

e Integration lhrer Installations-Partner

e automatisierte Kundenkommunikation und
Dokumentenerstellung vom Kundenflyer bis zum Vertrag

e Steuerung der Dienstleister und Handwerkspartner sowie
komplette Angebots- und Auftragsabwicklung

e einheitliche digitale Schnittstelle fur Ihre Kunden in Ihrem
Stadtwerke-Look & Feel (optimierte Customer Journey &
Experience)

e langfristig erprobte Prozesse fur einen optimalen Ablauf

‘forderfahig laut Listung Kf\W
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,Wir nutzen , um unser
Endkundenangebot im Bereich
weiter
auszubauen und noch
attraktiver zu gestalten.
Innerhalb kurzer Zeit konnten
wir uber die digitale
zahlreiche Neukunden
gewinnen. Aulserdem haben
wWir uber unser Angebot
im Bereich Photovoltaik,
Speicher und Warmepumpen
digitalisiert.”
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TIPPS

3 ERFOLGSFAKTOREN,
DIE FUR STADTWERKE HEUTE
ENTSCHEIDEND SIND

Digitalisierung: Kunden erwarten von ihrem Energieversorger
heute mehr als die Grundversorgung. Im digitalen Zeitalter legen
sie Wert auf schnelle und unkomplizierte Online-
Vertragsabschlusse sowie transparente Informationen tUber

Konditionen und Ablaufe.

Nahe: Studien haben erwiesen, dass der personliche
Ansprechpartner und Berater vor Ort trotz der fortschreitenden
Digitalisierung sehr wichtig ist. Diesen Vertrauensvorsprung

konnen Stadtwerke aufgrund ihrer regionalen Verankerung nutzen!

Innovationen: Von der Photovoltaikanlage bis zur Wallbox fur
Elektroautos - beim Thema Energiewende fungieren die
Stadtwerke nicht nur als Stromlieferant, sondern kénnen ihren
Kunden mit innovativen Produkten und energienahen

Dienstleistungen zusatzlichen Mehrwert bieten.
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UBER VLINK

VLINK ist die Komplettléosung fur Stadtwerke und Energieversorger.
Auf der Plattform sind beispielsweise Wallboxen in 48h bestell-

und implementierbar, mit allen Prozessen und Akteuren.

Mit VLINK konnen Stadtwerke
e ihr Kerngeschaft im Bereich Energieversorgung starken
e neue Geschaftsfelder einfach, digital und schnell an den Start
bringen und effizient steuern
e ein nachhaltiges Image fordern und die regionale Positionierung
unterstreichen

e die langfristige Kundenbindung ausbauen

info.vlink.com
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